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Developer a dostupne bydleni
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Klicoveé
aspekty

» Spoluprace s obci

* Nakladova optimalizace
produktu
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Spoluprace s obci

« Pozemek zustava ve vlastnictvi obce
» Obec proda pozemek developerovi

* Obec a Skanska zalozi bytové druzstvo
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Kritéria pri vyhledavani
lokalit

1. Velikost uzemniho celku — nad 2.000 obyvatel

Dopravni dostupnost — 60 min viakem do
centra, 45 min autobusem na metro

Vlastnictvi pozemku — ve vlastnictvi obce
Velikost pozemku — nad 5.000 m?
Uzemni plan — smiSend/resi vystavba

Cenova uroven a konkurence
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Politicka stabilita obce
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Optimalizace produktu

Udrzitelny koncept bydleni primarné pro mladé
lidi

Bydleni pro ¢lovéka s prumérnym prazskym
platem

Méstska a primestska doprava — z domova do
prace do 40 min MHD nebo autem

Komorni bydleni v blizkosti prirody

Kvalitni vefejny prostor
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Optimalizace produktu
ambice
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* O 50 % rychlejSi stavebni proces nez bézny
postup

« O cca 30 % Ievnéjéi vystavba na m2 CBP
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» Udrzitelna vyroba, vystavba i provoz
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Optimalizace produktu
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« Systém prefabrikace
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 Modularita

» Opakovatelnost

* Promyslené dispozice

* VVyrazné limitované mnozstvi subdodavek

Axonometrie
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Skanska na cesté do Mladé Boleslavi
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Motivatory pro vstup do
regionu a realizaci
dostupného bydleni

» Diferenciace produktu / nové lokality
* Nove cilové skupiny

* Rychlost permittingu

» Dostupnost bydleni
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Hlavni vyzvy akvizice
projektu

Neznalost lokality

Cenova politika, konkurence a absorpce trhu

Optimalizace produktu

Hledani cilové skupiny
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Dekuji za pozornost!
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